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Kontakt Jens Uggerhgj pa jens@uconnect.dk eller tIf. 4095 1110.
Jeg giver gerne et uforpligtende tilbud pa et konkret oplaeg til et

Advisory Board forlgb for din virksomhed.

ADVISORY BOARD

ADVISORY BOARD

TIL DIG, DER @NSKER V/KST,
AGET OMSATNING 0G NYE KUNDER

EFFEKTIV GO-TO-MARKET STRATEGI 0G EKSEKVERING

FORL@B

Der nedseettes et eksternt Advisory Board, bestaende
af erfarne erhvervsfolk, der sammen med dig videre-
udvikler den gnskede veekststrategi. Advisory Board
bestar af 3-4 personer, der udveelges ngje efter kompe-
tencer og specifikke erfaringer. Dermed sikrer du,
at alle kan bidrage direkte til din vaekststrategi, her-
under  fokusomrader som  markedskendskab,
produkttilpasning, branchekendskab, partnerskaber,
selskabsetablering m.v.

Er strategien eksempelvis at etablere sig pa det tyske
marked, kan et steerkt Advisory Board besta af en eller
flere brancherelaterede personer med erfaring fra det
tyske marked. De vil kunne pege direkte pa relevante
kontakter, samt give konkret radgivning om fald-

UDBYTTE

> Du far sparring med >
erhvervsledere, der
skaber vaekst

> Du far mulighed for at >
skabe en bedre bundlinje

> Du far de optimale
muligheder for at gge
omszatningen >

v

Du kan ga den direkte og >
malrettede vej

gruber m.v. Er der samtidig tale om etablering
af salgsselskab, partnerskab eller opkgb af selskab,
vil det veere af stor betydning at kunne treekke pa
personer med kendskab hertil.

Gennem et 12 maneders forlgb afholdes der
eksempelvis 4 - 5 tematiserede mgder, som har fokus
pa de enkelte detaljer i strategiplanen. Fgrste mgde
kunne omhandle en justering og optimering af den nu-
veerende strategi. Efterfglgende mgder kan eksempel-
vis have fokus pa selve eksekveringen af strategien,
herunder markedstilpasning, salgsmetode, kunde-
pleje, logistik, samarbejdsaftaler, implementering,
opfglgning m.v.

Du undgar ungdvendige
fejltrin og omkostninger

Du far et vaerdifuldt
netvaerk af kompetente
erhvervsledere

Du far igangsat nye,

konkrete salgsaktiviteter

KOORDINERING

Gennem indledende samtaler patager UCONNECT
sig at identificere en bruttoliste af potentielle board-
deltagere. Ud fra bruttolisten vaelger du deltagerne, der
gar videre til en individuel samtale inden den endelige
sammensatning.
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Antallet af arbejdsmgderne med Advisory Board
aftales ud fra ud fra din situation og strategi. For at sikre
momentum og fremdrift i samarbejdet mellem dig og
Advisory Board, koordinerer og faciliterer UCONNECT
alle mgderne.

uconnects



